Aan welke ondersteuning
hebben ondernemers behoefte
door de coronacrisis?

In opdracht van MKB-Nederland deed Motivaction onderzoek naar de hulpbehoefte van ondernemers:
bij wie zochten ze hulp tijdens de coronapandemie en was deze ook effectief? En welke hulp en van
wie zoeken ondernemers die in zwaar weer zitten nu nog? Deze infographic laat de belangrijkste
conclusies uit het onderzoek zien. Dit onderzoek is uitgevoerd in het kader van het programma
Emotie in Perspectief in samenwerking met KVK, OKB en wordt mogelijk gemaakt door EZK.

@ Download het volledige rapport

Onderzoek ondersteuningsbehoefte ondernemers, Motivaction, april 2022

Vooral onvoorspelbaarheid schadelijk
52% van het mkb in zwaar weer

door de coronapandemie De onvoorspelbaarheid van de overheidsmaatregelen is schadelijk voor hun bedrijven,

dat vindt de overgrote meerderheid van de zwaar getroffen ondernemers.
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